
 הפנסיונית  המסלקה 
 כאן כדי להישאר

   Swiftnessל "מנכ| עמוס מרום 



 מודה

 מודה

 מודה



 כרטיס ביקור

 - SwiftNessשהוקמה בעקבות זכייה  , חברת בת של נס

 במכרז   

הקמת ותפעול המסלקה של החברה הוא הבלעדי עיסוקה 

 הפנסיונית

 האחידהוראות חוזר המבנה מתבססת על המידע העברת 

ההתקשרות למסלקה והשימוש בה מעוגנים בחוזרים מטעם  

 הממונה

 י הממונה"הקמתה ותפעולה של המסלקה מפוקחים ע

 

 



30.11.2013 

 30.11.2013: חובת השימוש נכנסה לתוקף*

 

 .וערוכיםמחוברים גופים מוסדיים  100%*

 

 .פעילות המערכתבצורה ניכרת את שיפרו עדכוני גרסה מספר *

 

 מהנכסים  70%החולשים על , מפיצים 200-קרוב ל*

 .  מחוברים לשירות, המנוהלים בענף     

 

 .ימים בשבוע 6מוקד שירות הפועל *

 

 .ברמת זמינות גבוהה, מערכת עובדת*

 

 בקשות במהלך נובמבר 6,000-אחד מהמפיצים הריץ כ*

 

 ימים 6

70% 

100% 



 הזירה הפנסיונית בעידן המסלקה

 מידע זמין מידע מדויק מידע עדכני מידע מקיף ומלא

 שפה אחידה תפעול פשוט בקרה אבטחת מידע

לכל   חיבור
 היצרנים

 ימי עסקים 3תוך  מכל היצרנים מידע



 מה תאפשר המסלקה 

 מידע למפיצים 1

 

 מידע לחוסכים 2

 

 פעולות 3

 

 סליקת כספים 4

 



אז איך זה  

 ?עובד



 כניסה למערכת



 הקלדת שם משתמש וסיסמא



 החברות ששלחו מידע



 צפייה בפרטי פוליסה



הרווח כולו  

 שלך



 היצרניםמידע מכל  –הרווח כולו שלך 



 דיוק במכירה –שלך הרווח כולו 

החלפת  
זמן  "

"  משרד
זמן  "ב

 "שטח

הקצאה נכונה  
 של משאבים

הכנה מיטבית  
טרום פגישת  

 מכירה

הערכה מדויקת של  
 "ערך לקוח"

 מקסום תהליכי המכירה



 מקסום ערך לקוח= חיזוק נאמנות לקוח  –שלך הרווח כולו 

 נאמנות לקוח

 יחסי אמון  

ניהול מספר  
 מוצרים ללקוח

לקוח לטווח  
 ארוך

לקוח שגדל  
 אתך

 הגדלת התיק



 You snooze you lose –הרווח כולו שלך 

חיסכון  

 במשאבי

 זמן וכסף

 המציאות משתנה

 

 ...אל תירדם בשמירה



 ?באיזה צד אתה בוחר להיות –הרווח כולו שלך 

חסכון במשאבים  

תפעוליים  

והפניית הזמן  

 למכירה

הקצאת  

משאבים  

 נכונה

זיהוי לקוחות  

 אסטרטגיים

 מסלקה

הכנה מיטבית  

טרום פגישת  

 מכירה



 !תודה על ההקשבה

 


